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Invertir en pauta como un negocio, no
cComo un gasto

La mentalidad y el método para que cada peso de pauta trabaje parati

La mayoria de negocios trata la pauta como un gasto que toca hacer y que duele pagar. Esa
mentalidad lleva a decisiones malas: cortar la inversion justo cuando funciona, no medir nada y
culpar a la plataforma cuando algo falla. Este eBook te propone un cambio de chip: ver la pauta
como una maquina de inversién que, bien manejada, devuelve mas de lo que metes. A lo largo de
estos capitulos vas a entender la diferencia entre gasto e inversién, como pensar en retorno,
cdmo construir un sistema financiero alrededor de tu pauta y como escalar sin quebrar.

Capitulo 1: La diferencia entre gasto e inversion

Un gasto es plata que sale y no vuelve. Una inversion es plata que sale con la expectativa de
volver con mas. La pauta puede ser cualquiera de las dos, y la diferencia no esta en la plataforma
sino en cédmo la manejas. Si pones plata sin medir, sin oferta clara y sin saber cuanto te devuelve,
es un gasto. Si pones plata sabiendo cuanto esperas de vuelta y midiendo el resultado, es una
inversion.

El cambio de mentalidad empieza por una pregunta simple antes de cada peso: ¢ qué espero que
me devuelva esto? Si no tienes respuesta, no estas invirtiendo, estas apostando.

» El gasto se justifica solo, la inversién se mide
» El gasto se corta cuando falta plata, la inversién se protege porque genera plata
« El gasto no tiene meta, la inversion siempre tiene un retorno esperado

Capitulo 2: Pensar en retorno, no en costo

Cuando alguien ve la pauta como gasto, su Unica pregunta es cuanto cuesta. Cuando la ve como
inversion, su pregunta es cuanto devuelve. Son dos mundos distintos. Pagar 50.000 pesos por una
venta suena caro hasta que sabes que esa venta te deja 150.000 de margen. Pagar 5.000 por un
lead suena barato hasta que ninguno compra.

El nimero que importa no es el costo, es la relacion entre lo que pones y lo que sacas. Una pauta
cara que devuelve mucho es mejor que una barata que no devuelve nada. Entrena tu ojo para
mirar siempre el retorno antes que el costo.

* Un costo alto con buen retorno es una oportunidad, no un problema
* Un costo bajo sin retorno es plata perdida disfrazada de ahorro
» El objetivo no es gastar menos, es ganar mas por cada peso invertido



Capitulo 3: Construye un sistema financiero alrededor de tu pauta

Un inversionista serio no mete plata sin un sistema para controlarla. Lo mismo aplica a tu pauta.
Necesitas saber, en cualquier momento, cuanto llevas invertido, cuanto te ha devuelto y cuanto te
gqueda de presupuesto. Sin ese sistema, vuelas a ciegas.

El sistema no tiene que ser complicado. Una hoja donde registres inversién y ventas por canal,
revisada cada semana, ya te pone por encima de la mayoria. Lo importante es que los nUmeros
de la plataforma cuadren con la plata real que entra a tu caja.

* Registra inversiéon y resultados en un solo lugar

+ Revisa los nUmeros cada semana, no cada trimestre

* Verifica que las ventas de la plataforma coincidan con tu caja
e Ten siempre claro tu costo por cliente y tu margen real

Capitulo 4: Escalar sin quebrar

El suefio de todo negocio es invertir mas y vender mas. Pero escalar mal es la forma mas rapida
de quebrar. Si subes el presupuesto antes de que la campafia sea rentable, multiplicas las
pérdidas. La regla es simple: solo se escala lo que ya deja ganancia, y se escala en escalones, no
de un salto.

Escalar también significa cuidar el flujo de caja. Mas inversion significa pagar mas pauta hoy para
cobrar las ventas mafiana. Si no tienes colchén, una campafia rentable puede ahogarte por
tiempos de cobro. Crece al ritmo que tu caja aguante.

« Escala solo campafas ya probadas y rentables

« Sube en escalones del 20 al 30 por ciento

« Cuida que la caja aguante el desfase entre pagar pauta y cobrar ventas
* No dependas de un solo canal para todo tu crecimiento

Capitulo 5: Errores de mentalidad que cuestan plata

Mas alla de los numeros, hay errores de mentalidad que sabotean tu inversion. Reconocerlos es la
mitad de la solucién.

e Cortar la pauta apenas falta plata, matando lo que te traia clientes
e Cambiar de estrategia cada semana sin dar tiempo a que funcione
e Mirar solo el costo y nunca el retorno real en caja

» Copiar el presupuesto de otro negocio sin entender sus nimeros

e Culpar a la plataforma en vez de revisar la oferta y la medicién

Capitulo 6: Tu plan de accion de los proximos 30 dias

La mentalidad sin accién no sirve. Cierra este eBook con un plan concreto para aplicar lo
aprendido en un mes.

* Semana uno: calcula tu margen real y tu costo por cliente

* Semana dos: arma tu hoja de control de inversion y resultados

* Semana tres: define tu punto de equilibrio y tu meta minima por campafia

* Semana cuatro: decide qué escalar y qué cortar segun los nimeros, no segun la corazonada



¢ Quieres que lo implementemos por ti?

Auditoria gratis de tu pauta - WhatsApp +57 302 561 6257 - manusmsads.com




